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Notes :

Savoirs

¢ Argumentation commerciale
¢ Code des marchés publics
¢ Droit commercial

¢ E-procurement - Gestion électro-
nique des achats

¢ Organisation de la chaine logistique
¢ Procédures d'appel d'offres
0 Réglementation des douanes

0 Réglementation du transport de
marchandises

¢ Techniques d'audit

¢ Techniques commerciales

Compétences opérationnelles / Savoir-faire

¢ Identifier les besoins en approvisionnement de l'entreprise
O Prospecter et/ou analyser le marché des fournisseurs et des produits

¢ Elaborer des appels d'offres ou des cahiers des charges fournisseurs,
prestataires

O Analyser les réponses a appel d'offres

0 Négocier les prix et les délais de livraison des produits avec les four-
nisseurs

¢ Suivre I'exécution des contrats d'achats jusqu'd liquidation selon les
clauses

¢ Evaluer les fournisseurs, les produits (audits, enquétes de satisfaction,
prélevement d'échantillons, ...) et proposer des axes d'amélioration

0 Actudliser les données (tendances du marché, nouveaux produits,
référencement des fournisseurs, ...)
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Prérequis

¢ Etre titulaire du Baccalauréat ou
d'un diplébme équivalent

Parcours de Formation
¢ DUT Techniques de Commerciali-

satfion

¢ DUT Gestion des entreprises et des
administrations Option Gestion et
Management des Organisations ou
Gestion Comptable et Financiére

Exemples d’évolution

¢ Cheffe / Chef de département
achats

¢ Acheteuse / Acheteur

¢ Chargée / Chargé d'affaires
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